SQM esperainiciar
dialogo con Codelco
sobre litio en Salar de
Atacamaen“las
proximas semanas”

“Creo que ambos lados, tanto SQM y Codelco,
estdn abiertos a buscar alternativas que sean
positivas para el pais, 1a Region de Antofagasta, las
comunidades y por supuesto para la empresa”,
dijo el gerente general, Ricardo Ramos.
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La productora chilenade litio SQM espera ini-
ciar conversaciones con la estatal Codelco en
proximas semanas, dijo el juevesel gerente ge-
neral, Ricardo Ramos, enreferencia a la nue-
va politica del gobierno para aumentar el
control sobre el sector.

Enuna teleconferencia para comentar los re-
sultadosdel primer trimestre, el ejecutivo dijo,
ademads, que evaluan aumentar las inversio-
nes para este afio para nuevos proyectos.

Ramos sostuvo que las fechas especificasde
las conversaciones se anunciardn pronto al
mercado.

“Esperemos que comience el didlogo con Co-
delco en las proximas semanas y creo que te-

nemos que esperar (para dar cuenta del es-
cenario que vemos para la empresa) hasta que
tengamosunaidea respecto a las negociacio-
nes. Pero creo que ambos lados, tanto SQM
y Codelco, estin abiertos a buscar alternati-
vas que sean positivas para el pais, la Region
de Antofagasta, las comunidades y por su-
puesto para la empresa”.

Sin embargo, el alto ejecutivo dijo que an-
tes de empezar lasconversaciones nose pue-
de estimar el tiempo que tendrdn estas nego-
ciaciones y el contenido de esta.

Elgobierno chileno anuncié en abril planes
para un mayor control sobre el metal ligero,
un componente clave para las baterfas de
vehiculos eléctricos, lo que implicaria permi-

tir asociaciones con el sector privado, pero con
participacion estatal mayoritaria en proyec-
tos estratégicos.

“Sobre lo que ustedesllamanla politica na-
cional del litio, como empresa, no comenta-
mos ni opinamos sobre lo que llamamos po-
liticas puiblicas. Creo que es una discusion
muy interesante, pero es una discusion que
corresponde a los partidos politicos, ustedes
los analistas, o loscentros de estudios que, te-
nemos muchos en Chile, y los distintos gre-
mios que también estin opinando”, agregd
Ramos.

Ademads, el alto ejecutivo sefald que espe-
raque las negociaciones con Codelco se man-
tenganen la confidencialidad hasta el final del
proceso. Esto, en base a la reiteracion de las
preguntas de los inversionistas sobre el futu-
1o de la conversacion con el Estado.

“Creo que es una muy mala idea enviar
cualquier mensaje a Codelco indirectamen-
te. Si tuviera algo que decirles, lo harfa duran-
te la negociacion de manera confidencial.
Creo que mantener la confidencialidad y
mantener un proceso que nos permita llegar
aun acuerdo es muy importante”, dijo Ramos.

De esta forma, el alto ejecutivo agrego que,
“si empezamos a discutir publicamente alter-
nativas, no serd una muy buena idea, ni en tér-
minos de confidencialidad, nien términosde
tener una negociacion productiva (...) Sies ne-
cesario informar, lo haremos, pero vamos a
tratar de mantener la confidencialidad por-
que va a ser bueno para el proceso”.

SQM, segundo mayor productor de litio del
mundo, vio en el primer trimestre disminuir
su volumen de ventas de litio en 15%, perolo-
gré compensar un impacto en los ingresos ya
que los precios promedio de venta aumenta-
ronen 34%, segin una presentacion.

“Somos positivos sobre los voliimenes para
el segundo trimestre y el semestre (...) El se-
gundo trimestre muestra un patron mis es-
table”, dijo Ramos, cuando se le pregunté so-
bre sus pronosticos, citando una reactiva-
cidn en la actividad, predominantemente en
China.

En esa linea, la firma espera que los proxi-
mos semestres por medio de mayor deman-
da delitio y nuevos proyectos. “Incluso en Chi-
le vamos a anunciar (nuevos proyectos de li-
tio) durante los proximos dos trimestres.

Los ingresos de la minera llegaron a
US$2.260 millones entre enero y marzo, casi
12% mds que el afio anterior.

Desde SOM también reiteraron sumirada al
mercado australiano, donde destacaron que
vaestandesarrollando proyectos y pensando
en potenciales nuevas iniciativas.

“Estamos abiertos a hacer negocios en casi
todo el mundo si es bueno para nosotros.
Creemos que tenemos ventajas competitivas
en el litio, tenemos mucha experiencia y sa-
bemos como hacerlo. Tenemos capacidad co-
mercial y muchos conocimientostécnicos. Y
por supuesto, Estados Unidos, Canadd, Aus-
tralia, en todas partes es una alternativa a te-
ner en cuenta”, dijo Ramos.

No obstante, el alto ejecutivo resalté que su
interés es mayor en Australia, ya que hoy tie-
nen presencia en el pais de Oceanfa.@



