Las piezas comenzaron a moverse tras el lanzamiento de la estrategia nacional del litio.
SQM se prepara para una ruda negociacion. Codelco también: ya tiene banqueros y
abogados para negociar el control del salar de Atacama. Albemarle descansa tranquila,
por ahora. Enami lanza sus primeras condiciones. Cinco mineras juniors aplauden
una politica que les abrid, por fin, una opcién de negocios, aunque sea minoritaria.
Todas declaran tener pertenencias en salares chilenos. Una de ellas dice que estd en 12.
Y un proyecto con presencia en siete salares se puso a la venta esta semana: Talison y la
familia chilena Vechiolla ficho a Asset Chile para vender 4.000 hectdreas de salares.
Los grandes consumidores también han viajado a Chile. Todos miran el litio.

Un reportaje de VICTOR COFRE

El nuevo

mapa del litio

los que estdn v los que quieren estar

ay de todo. Primero,
los productores. En
Chile hay dos que son,
a su vez, los mayores
actores a nivel global,
SQM vy Albemarle.
Son los mas impor-
tantes enunmercado
atomizado y los dos estdn en el salar de Ataca-
ma. A SQM, la estrategia nacional del litio la dejo
amenazada, pero le abrid una ventana. A Al-
bemarle, la dejo por ahora intacta.

Segundo, empresas sin operaciones de pro-
duccion de litio, pero que quieren ingresar a
Chile. Entre ellas, varias mineras juniors cuyo
modelo consiste en estructurar proyectos, de-
sarrollarlos y luego venderlos, algo comun en
lamineria. Todas aplauden la estrategia. Lara-
zon es evidente, segiin uno de ellos: hastael 20
de abril, cuando el Presidente Gabriel Boric
anuncié una politica de asociacion publico-pri-
vada para el desarrollo de la industria, no te-
nian opcion de extraer litio. Ahora la tienen,
aunque seacon una participacion minoritaria,
segun definio el gobierno.

Tercero, empresas alas que el gobierno abrié
opciones preferentes parael desarrollo de lain-
dustria, Codelco ¥ Enami, mientras no exista
una Empresa Estatal del Litio, cuya tramitacion
parlamentaria serd incierta y dificultosa.

Cuarto, empresas que declaran tener tecno-
logias de extraccion directa parareemplazar la
demonizada evaporacion en piscinas.

Quinto, los consumidores de litio: fabrican-

tes de baterfas de litio v de automdaviles eléc-
tricos que buscan asegurar abastecimiento.

Todos podian tener -unos mads, otros me-
nos- oportunidades de negocios por la nueva
estrategia. La pretension presidencial esreser-
varun 30% delos “mas de 60 salares y lagunas
salinas” que menciond Boric en su discurso para
proteccion ambiental y desarrollar el resto en
asociaciones con privados en las que el Estado
tendrd control o participacion mavoritaria, dos
términos distintos que el gobierno no ha ter-
minado por precisar. Aquello, sin embargo,
ocurrird en los salares denominados estratégi-
cos, cuya definicién tampoco esta resuelta. “A
partir demayo, los ministerios de Minerfay Me-
dio Ambiente conducirdn este proceso en el cual
se definiran bases y condiciones para poderde-
terminar que salares son susceptibles de ser de-
sarrollados”, respondio Mineria a Pulso.

Hay otras cosas por resolver: las mineras ju-
nior yotras personas juridicas tienen concesio-
nes mineras sobre los actuales salares, pero la
condicion de no concesible del litio, decreta-
daen1979, hace inciertosu futuro. Asi, esos de-
rechos podrian ser letramuerta. Sus duenios di-
cen que no, que esos derechos son relevantes:
¢l Estado no puede explorar libremente en te-
rritorio de otros. Y forzar judicialmente la pe-
ticion de servidumbres puede tardar afios.

El Ministerio de Mineria responde asi a Pul-
80 sobre la validez de esas pertenencias: “Des-
de el afio 1983 (posteriora la promulgacion del
Codigo Minero) se han otorgado concesiones
para otros minerales distintos del litio, puesto

que a partirde 1979 el litio fue declarado un mi-
neral no concesible, Las pertenencias posterio-
res al 79 que no hayan caducado, estin vigen-
tes. La estrategia define que las empresas que
desarrollen con el Estado la etapa de explora-
cidn tendrdn un derecho preferente para aso-
ciarse en la etapa de explotacion”. “El Estado
no puede hacer tabla rasa con esas pertenen—
cias”, dice un actor con interés en el asunto. E1
reporte de 2015 de la Comision Nacional del Li-
tiodeciaque las pertenencias mineras de Cor-
fo, Codelco y Enami abarcaban la mitad de la
superficie de los salares chilenos. La otra mi-
tad sustenta el optimismo de los privados.

Enunmercado global liderado por SQMy Al-
bemartle, en Chile no estin actores como laes-
tadounidense Livent o la china Ganfeng
Lithium Group. La nueva apertura del Estado
a proyectos con presencia privada -aunque no
sea mayoritaria- podria abrir opciones a esas
companfas. ;Como? Adquiriendo los proyec—
tos existentes. Y ahi China tendria ventaja. “No
tienen problema en asociarse con el Estado. Y
hay muchos mirando”, dice un banquero.

A continuacion, una lista de los que estan v
los que quieren estar.

@ SQM, el mayor actor

Tieneel 20% del mercadomundial: en 2022 ven-
did 157 mil toneladas de carbonato de litio, el
75% de lo que se extrajo desde el salar de Ata-
cama. El primerjuicio del mercado fue uncas-
tigo de 15% el viernes 22, un dia después del
anuncio presidencial. Algo se recuperd esta

semana. La intencion gubernamental de qui-
tarel control de suoperacion enel salarde Ata-
cama amenaza una posicion, la de arrendata-
riode 81 mil hectdreas enese salar, que en 2022
aporto el 80% de sus ingresos, mas que el 47%
de 2021. Pero aunque la amenaza, también le
abrio una oportunidad: su contrato enel salar
de Atacama termina en 2030. El gobierno le pro-
pone modificar ese contrato y ceder el control
de su operacion a Codelco, pero a cambio po-
drfa seguir, aunque como minoritario, de ese
mismo negocio mas alla de 2030.

La empresa en la que participan Julio Ponice
v la china Tiangi acepto sentarse a negociar. A
favor tiene un contrato que el gobierno se com-
prometio a respetar. En contra tiene que, sino
seallana, el gobierno ha amenazado con ceder-
le el mayor y mejor activo de litio del mundo,
a partir de 2030, a un tercero. SQM ha diver-
sificado su portafolio para depender menos de
Chile, peroaquello no se acerca a lo que tiene.
En 2025 agregard 55 mil toneladas de hidroxi-
doen Chinay Australia. En 2022 gan6 US$ 4 mil
millones, pero pagé al Fisco mds de US$ 5 mil
millones en rentas de arrendamiento e im-
puestos a la renta.

© Codelco, la primera opcion estatal

Lamayor empresa de cobre de Chile v el mun-
do tiene el derecho preferente paraentraraun
negocio que desde hace anos mird condesdén.
Codelcoserd la contraparte de SQM enunane-
gociacion que serd dificil. La encomienda del
gobierno se origind en la segunda mitad de
2022, reveld su presidente, Maximo Pacheco.
Desde esa fecha laempresa ha venido trabajan-
do los ntiimeros para esa negociacion: ya tiene
bancosde inversion y estudios de abogados ex-
ternos contratados, cuya identidad guardan
con hermetismo. Todo lo dirigird Mdximo Pa-
checo como presidente del directorio, pero la
mesa completa seinvolucrarden las definicio-
nes. Ahi participa Eduardo Bitran, el negocia-
dor estrella de los contratos de 2017 con SQM.
De seguro tendrd un rol estelar. “Serd una ne-
gociacion entre dos grandes corporaciones”, re-
sume alguien de Codelco. La firma ya ha con-
tactado a personas de SQM para lo que viene.

Codelco ya tenfa un pieen el litio, pero su paso
ha sido lento. En 2016 el gobierno de Michelle
Bachelet le encargd explotar el litio en el salar
de Maricunga, un salar de una superficie que
no supera el 10% del salar de Atacama y don-
de hay otros actores -Minera Salar Blanco y
Simco- conun camino mads avanzado. En 2017,
Codelco creo Salar de Maricunga SpA., una fi-
lial para desarrollar ese proyecto, presidida
por Jaime San Martin, un ex SQM que llego a
Codelcoen 2017. Codelco estd recién terminan-
doexploraciones en Maricunga. La empresa tie-
ne también pertenencias en otro salar: Peder-
nales, donde no ha hecho casi nada.

El foco cambio bruscamente para Codelco. La
estrategia nacional del litio la ubicé en el cen-
tro de las metas mas inmediatas. Y Codelco lo
asumio como una gran oportunidad -en una
época dificil para sus grandes proyectosestruc-
turales- para diversificarse mas alla del cobre.

© Albemarle, el productor més antiguo

El nerviosismo de laestadounidense Albemar-
le, firma basada en Baton Rouge, Luisiana,
durd segundos. La noche del jueves 20 de abril,
Boricencomendd a Codelco negociar con “las
empresas que actualmente estin en el salar”.
Aludia asia dos: SQM y Albemarle. Pero en el
mismo discurso, Boric habld del contrato de
2030. Asi, interpreta Albemarle, redujo la ne-
gociacion a un solo actor: SQM.
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Albemarle

Empresa
estadounidense que
tiene el 16% del
mercado mundial.
Operaen el Salar de
Atacama.

Chile

6 Codelco

El mayor productor de
cobre del mundo.
Tiene el mandato de
entrar al Salar de
Atacama.

% Chile
0 Enami

Empresa cuprifera que
tiene el encargo de
desarrollar salares en
Chile. Tiene
pertenetencias en
salares Aguilar e
Infieles.

@ Australia, Sydney

Lithium Power

International
Duefia en Chile de
Minera Salar Blanco, la
mas avanzadaen el
Salar de Maricunga.

@Q}' Chile
@ Simco

Alianza entre Simbalik,
de Singapur, y
Cominor, de la familia
Errdzuriz. Tiene un
proyectoen
Maricunga.

hina, Sichuan
Tiangi

Accionista de SQM.
Tiene otros proyectos
enChile, pero
condicionados a
obtener litio.

‘ m Francia

Eramet

Tiene un proyecto en
Argentinay busca
entrar a Chile desde
hace afios.
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Minera junior que
declara pertenencias
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Lithium
Controlada por Tiangi y

Albemarle, tiene el
proyecto siete salares
junto ala familia
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Declara tres proyectos
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Fabricante de
automoviles eléctricos
chino. Firmé contrato
con Corfo parainstalar
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a China, Ningde
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El mayor fabricante de
baterias de ion litio del

mundo. Ejecutivos
vinieron a Chile en

Vechiola.

litio. 2023.

fabrica de productos de 2023.
valor agregado en

Antofagasta.

Albemarle esel primer y mas antiguo produc-
tor de litio en Chile. Pero entonces no era Al-
bemarle: en 1975 Foote Minerals ingreso al sa-
larde Atacama asociada a Corfo. En1984, la So-
ciedad Chilena de Litio comenz6 a producir
litio, v en 1989 Corfo vendio su45%a Foote. En
1998 la alemana Chemetal ingresd a Foote, en
2004 Rockwood Holding comprd Chemetal v
2015 Albemarle comprd Rockwood.

La posicion de Albemarle en el salar de Ata-
cama hace diffcil una negociacion. Su contra-
to termina en 2043 y el gobierno la excluyo de
las tratativas. “Noestd considerado”, dijo el vi-
cepresidente de Corfo, José Miguel Benavente,
hace una semana. Poco después, el martes, re-
cibiden Corfo a Ignacio Mehech, country ma-
nager de Albemarle en Chile. Y la estadouni-
dense se apurd en decir que Corfo habia rati-
ficado que no habia nada que temer. “La
declaracion del Presidente del respetoirrestric-
to de nuestro contrato hasta 2043 es una senal
inequivoca”, escribio Mehech ese dia.

Albemarle produjo 50 mil toneladas en el
salar en 2022 y pagd US$ 650 millones por el
arrendamiento de 16 mil hectdreas a Corfo.

Asi, para Albemarle la estrategia del litio no
esunaamenaza. Por ahora. En Codelco asumen

que la renegociacion con Albemarle serd tam-
bién una realidad. Y tan temprano como este
mismo ano.

© Salar Blanco: jel tercer actor?

El provecto de Salar Blanco pretende iniciarsu
construcciona fines de este afio: tiene permi-
sosambientales, consulta indigena y autoriza-
ciones de la Comision Chilena de Energla Nu-
clear. Pretende invertir US$ 700 millones y
producir 20 mil toneladas de carbonato de li-
tio, a partirde 2026. Ninguna otra empresa tie-
ne tanto adelantado en el salar de Maricunga.
Ni siquiera Codelco. Y porello, el plan guber-
namental lo interpretaron de buena manera.

Salar Blanco es uno de los tres provectos de
Lithium Power International, una junior basa-
da en Sydney, Australia. Los otros dos estdn en
Australia. En Maricunga, Salar Blanco tiene
2.541 hectareas, de lascuales 1.125 hectdreasson
previas a1979.

Eldirector de Lithium Power, Russell Barwick,
reacciond asi: “Estd muy en la linea de lo dis-
cutidoy esperado”. La estrategia nacional, dijo
el grupo, beneficiaba al proyecto Maricunga en
su primera fase -con las pertenencias pre 79-
v lasegunda, con sus otros derechos.

La empresa estd estructurando el financia-
mientode su proyecto y ya ha enviado senales:
Codelco es su socio natural en Maricunga. Lo
que resta definir es si Maricunga es estratégi-
co. “Para proyectos de valor estratégico para el
pafs, esta asociacion deberd tener una partici-
pacion mayoritaria del Estado”, dijo Boric.

EnMineria responden asi: “Codelco es quien
estd llevando las negociaciones en este caso. La
estatal yacuenta conun CEOL (Contrato Espe-
cialde Operacion de Litio) anterior alanuncio
de la estrategia, donde estd desarrollando un
provecto en etapa de exploracion”.

La ventaja de Salar Blanco la pone en la mira
de grandes actores, dice un actor local que ad-
vierte que chinos y europeos podrian comprar
el proyecto, algo paraloque Lithium Power, una
minera junior, fue creada.

© El grupo Errdzuriz y su socia Simbalik
Elgrupo de Francisco Javier Errdzuriz Ovalle tie-
ne pertenencias enlos alrededores del salar de
Atacama y en el salar de Copaisa, en la fronte-
ra con Bolivia. Todas posteriores a 79. Su pro-
yecto mas avanzado es Maricunga, donde esta
aliada a un fondo de Singapur, Simbalik.

En Maricunga tienen 966 hectareas previasa

—

1979. El plan de Simco es invertir US$ 350 mi-
llones. En una eventual alianza con Codelco y
Salar Blanco para consolidar todo en un solo
operador, Errazurizcree tener algo que ofrecer
que ninguno de los otros dos tiene: una tecno-
logia de extraccién directa probada que rem-
plazaala técnica de las piscinas de evaporacion,
algo que la estrategia nacional del litio incen-
tiva (ver entrevista en paginas 6-7).

El grupo Errdzuriz ha tenido una larga aspi-
racion por ingresar al negocio del litio. Produc-
tor de yodo desde los 80 a través de Cosayach,
el grupo gand en 2022 una cuota de 80 mil to-
neladas metalicas de litio (0 425 mil toneladas
de carbonato de litio) al ofertar US$ 60 millo-
nes, pero la Suprema anuld todo el proceso.

© Enami, otra estatal con pertenencias
SiCodelcoseralaartilleria que se focalizard en
loestratégico, Enami serd lainfanteria que po-
drd focalizarse en los otros salares.

Enami cred el 12 de diciembre de 2022 la fi-
lial Enami Litio SpA. Laestatal report6 campa-
fias de exploracidn en salares en 2021 - Aguilar
e Infieles-, pero pidio al gobierno un CEOL por



cinco salares. A los dos anteriores sumé La
Isla, Las Parinas y Grande. Donde hay privados.

Su gerente general, Jaime Pérez de Arce, de-
fini6 esta semana los bordes de sus intencio-
nes: desarrollar esos cinco salares con inversio-
nes por US$ 1.500 millones, pero donde el Es-
tado no ponga dinero v obtenga el control. La
ecuacion, asi puestas las cosas, es poco atrac-
tiva, dice un privado con contactos con Enami.

© Tiangi, el socio de SQM
LachinaTiangiy sualiado australiano 1GO tie-
nenel 51% de Talison Lithium y Albemarle po-
see el restante 49%. Talison opera una de lasma-
vores reservas de litio del mundo, pero de roca,
no de salmuera: Greenbushes. Tiangi es tam-
bién duenadel 23% de SQM, una inversién que
en un comienzo le trajo dolores de cabezas y
ahora es un preciado activo. Tiangi nomina a
tres de los ocho directores de SQM v pidic a la
Fiscalia Nacional Econdmica levantar las res-
tricciones que leimpiden ser mas activa en SQM
-libertad para elegir directores; acceder ainfor-
macién del litio-, pero la autoridad lo recha-
z0. Las prohibiciones caducan a fines de 2024.
La china se ha mantenido silente, pero en la
industria suponen que para ellos no seria tan
problemdtico ni inusual compartir la propie-
dad con el Estado chileno en el salar de Ataca-
ma. Mal que mal, tampoco tiene el control de
SOM vuna renegociacion con Codelco les per-
mitirla permanecer en el negocio mas alla de
2030. Paralos chinos lo estratégico es tener ac-
ceso al recurso, al mineral. No solo eso. Tiangi
podria ser una alternativa a partir de 2030 si
SQM no accede a negociar. O podria comprar
alguna junior chilena. O Salar Blanco. “Todo
estd abierto con los chinos”, dice un experto.

© En venta: Los Siete Salares
Es una sociedad paritaria entre Talison (Tian-
qi+Albemarle) y San Antonio Sociedad Con-
tractual Minera, de lafamilia chilena Vecchio-
la, duefiade un grupo de servicios integrales a
lamineria. El proyecto retine pertenencias en
siete depdsitos en Antofagasta v Atacama. En
total, 39.400 hectireas: Isla (16.500 hectareas)
Agua Amarga (3.100); Parinas (5.400); Gran-
de (4.000); Aguilar (8.800); Piedra Parada
(1.500) y Maricunga (104). Lalslaes el que pre-
senta la mejor “ley” del mineral: 1.080 mg/1 de
litio. El salar de Atacama, la joya de la corona,
se acerca a una concentracion de 2.000 mg/L
Esta semana hubo novedades. El lunes, po-
cos dias después del anuncio presidencial, los
duenos del proyecto entregaron un mandatoa
la gestoralocal Asset Chile para la venta del pro-
vectoSalares 7. De los siete, en cuatrola socie-
dad es la tinica propietaria y en un quinto tie-
ne el 95% de la superficie. Esel valor de su ac-
tivo, junto a los estudios y exploraciones
realizadas. Para Tiangi y Albemarle, este pro-
vecto es prescindible. Paraotros grandes, pue-
de ser la puerta de entrada. En la nueva estra-
tegia del litio, los Siete Salares valen mads que
antes. Y estdn en venta.

© Wealth Minerals: Atacama y Ollagiie
Wealth Minerals es otra junior. En una presen-
tacion de marzo reporta dos proyectos en Chi-
le: “100% de participacion libre de royaltiesen
144 concesiones de exploracion principales”,
equivalentes a 46.200 hectareas en el salar de
Atacama (mds del doble de lo que tiene Albe-
marle). En el salar de Ollagiie, fronterizo con
Argentina, tiene 8.000 hectdreas.

Igual que otras empresas sin operaciones,
solo con provectos, el anuncio chileno fue
aplaudido. “Estoy entusiasmado de que el Pre-
sidente Boric haya tenido el coraje de romper
el estancamiento de la politica gubernamen-
tal sobre el litio en Chile”, dijo el 24 de abril des-
de Vancouver, Canadd, su CEO Hendrik van Al-
phen. La firma destacé sus relaciones con Co-
delco y Enami y desde ya se postula a
“convertirse en un socio deapoyo”. En Ollagie,
dice que Codelco tiene 4.600 hectareas adya-
centes, con claras sinergias “que podrian apro-
vecharse en una asociacion”.

Wealth Minerals participd en la licitacién de
cuotas de inicios de 2022, pero no cumplio los
requisitos administrativos.

Marcelo Awad, ex Codelco v ex Antofagasta
Minerals, que representaa Wealth Minerals en
Chile, admite que el uso de sus concesiones mi-
neras en Atacama y Ollagiie dependeran de lo
que defina el gobierno. “Latinica formade de-
sarrollar los salares es con el Estado. Pero has-
ta ahora no habia ninguna: antes del anuncio
eracero”, interpreta Awad. *A quienes no tenfan
produccion se les abrid una posibilidad”.

Wealth Minerals comprod en US$ 28 millones
las concesiones en el salar de Atacama.

©0 Lithium Chile: |12 salares en Chile!

Es una junior canadiense que adoptdé el nom-
bre del pais de sus ambiciones: Lithium Chile.
Ensus presentaciones reporta propiedades en
12 salares en Chile, con 111.978 hectdreas, y
20.800 en Argentina, en el proyvecto Arirazo.

e e

Domiciliada en Calgary, Alberta, la empresa
también incluye en sus “propiedades” en Chi-
le al salar de Atacama, con 6 mil hectareas. De
sus 12 salares, el mayor es Llamara, (35.500 hec-
tareas), seguido de Helados (25.100 hectireas),
Laguna Blanca (14.700) y Turi (8.500).

La empresa es presidida por Steve Cochrane,
quien aplaudic la politica del litio. “Allanard el
camino paraque las empresas privadas explo-
ren y desarrollen sus activos”, apuntd. Lithium
recordd que Chile habia nacionalizado el litio
en 1979. “Contrariamente a nacionalizar la in-
dustria dellitio en Chile, se ha establecido una
asociacion entre los sectores ptiblico y priva-
do que deberia permitir el rapido desarrollode
proyectos”.

©© Sorcia Resources
En marzo, el Instituto Nacional de Propiedad
Industrial concedié una patente a Internatio-
nal Battery Metals (IBAT), firma estadouniden-
se que inscribid un “sistemamodular de extrac-
cién de elementos desde soluciones de sal-
muera”. IBAT es duena de la tecnologia de
extraccion directa y es controlada por Ensor-
cia Metals. Y Ensorcia controla Sorcia Minerals,
su filial para Latinoamérica. Rodrigo Dupouy
preside Sorcia Minerals, quien se ha reunido con
diversas autoridades.

La firma mira con buenos ojos la estrategia

chilena y ampara su optimismo en el impulso
alaextraccion directa. La tecnologia de Sorcia
fue creada por el doctor en Quimica Fisica
John Burba, accionista de IBAT, la que se em-
pleaenel salar Hombre Muerto, en Argentina,
propiedad de Livent. “Antes el mercadoestaba
absolutamente cerrado adosactores v estonos
abre la puerta”, dice Dupouy, quien ha plan-
teado una condicion en cualquier alianza con
el Estado: Sorcia debe mantener el control de
la teenologia. La firma tiene un contrato de
arrendamiento -con opeidn de compra- por
6.000 hectareas en el salar de Tara, en Chile.

©© La francesa que solo quiere control
La francesa Eramet ha sido particularmente ac-
tiva en sus gestiones en Chile. Desde 2017 que
la plataforma de lobby registra encuentros con
autoridades locales. A fines de ese ano, ejecu-
tivos de Eramet se reunieron con el entonces
jefe de Corfo, Eduardo Bitran, para “informar-
seacerca de lasoportunidadesen el litio en Chi-
le”. Los ejecutivos de la francesa han seguido
enlomismo:laCEOdel grupo, Christel Bories,
dijo recientemente que estaba abierta a asociar-
seal estado chileno, pero con una condicion que
laestrategia nacional del litio del actual gobier-
no deja fuera de juego: Eramet solo participa-
ria en proyectos donde tuviese el control. Con
5.000 millones de euros en ventas anuales, el
63% de su actividad proviene del manganeso
v el 28% del nikel. Recién en 2024 agregara li-
tio a su portafolio.

Eramet estd en Argentinay la puestaen mar-

cha de su proyecto Centenario Ratones estd
prevista para el primer trimestre de 2024. En
2026 pretende producir 24 mil toneladas, pero
va tiene planes paracrecer a75mil. Eramet tie-
ne el 66,8% del proyecto v la china Singshan
Group posee el 33,2% restante. En Salta, Era-
met empleard extraccion directa.

En una carta al DF, su representante en Chi-
le, Huber Porte, pidid el viernes claridades: sin
saber qué salares serdn estratégicos y cudles per-
mitirin esquemas flexibles, “los proyectos van
a estar congelados mientras no se conozca”.

©© Clean Tech: Tres salares
CleanTech Lithium es una junior fundada por
un sociochileno, Aldo Boitano, y un australia-
1o, Jason Paul Baverstock, quienes tienen cer-
cadel 20%. El fondo australiano Regal tiene otro
20%. La empresa cotizaen Londres desde hace
unarioy halevantado 22 millones de libras para
el desarrollo de sus provectos.

Ensusreportesdeclaran tres proyectosen Chi-
le: 67 kildmetros cuadrados en Laguna Verde,
110 kilometros cuadrados en Negro Francisco
v otros 344 kilometros en Llamara. Boitano
cuenta que tienen campanas de exploracion ac-
tivasen los tres. La estrategia, agrega, “me pa-
rece que es una oportunidad”. La empresa tra-
baja el método de extraccion directa.

A sus inversionistas, Clean Tech dijo que el

control mayoritario del Estado se refiere a ac-
tivos estratégicos, como Atacama, con el 37%
de las reservas mundiales, o Maricunga. “El di-
rectorio ha recibido garantias de que los acti-
vos de CTL no requeriran la participacion ma-
yoritaria del Estado”, declaré en un reporte.

La ley de susactivos es bajaen relacion a otros
salares -Laguna Verde tiene una concentra-
cidn de litio de 206 mg/1-, pero eso mismo otor-
ga una oportunidad: dificilmente seria decla-
rado estratégico.

@0 BYD, el fabricante de autos chinos
Nacida en 1995 en Shenzhen, China, BYD tie-
ne varias lineas de negocio, una de las cuales
esla fabricacion de vehiculos eléctricos. En Chi-
lese establecié en 2014 y ha introducido flotas
de taxis v buses eléctricosen el pais.

En la licitacién de 2022, BYD gané una de las
cinco cuotas entonces disponibles, en US$ 61
millones. La Suprema lo echd abajo. Un anoalgo
después, consiguid entrar, no como minero,
sino como fabricante de productos con valor
agregado. Hace una semana firmé con Corfoun
acuerdo: construird hacia 2025, en Antofagas-
ta, unaplanta para producir 50.000 toneladas
de material catddico del tipo LFP (LiFePO4) al
afo, un insumo para las baterfas de autos. In-
vertird US$ 200 millones. Corfoles adjudicd 11
mil toneladas anuales de SQM, algo que pro-
viene de los contratos de Bitran.

Ensudeseo manifiesto por el encadenamien-
to productivo, Corfo va tiene otros interesados
en otras 11 mil toneladas que debera proveer
SOM. Sedice que otra gran empresa china esta
en posicion expectante.

@06 Los otros: desde Tesla a CATL

Por las oficinas del gobierno han pasado mu-
chas otras empresas interesadas en el litio chi-
leno. La jefa de Invest Chile, Karla Flores, dijo
que 46 empresas de 12 paises distintos habian
aterrizado solo en cuatro meses. Invest decli-
ndidentificarlas por confidencialidad. Pero la
plataforma de lobby ilustra.

Unade las ultimas fue Tesla, que llegé a Chi-
le de lamano de la también estadounidense Al-
bemarle. E120 de febrero, ejecutivos de laem-
presa de Elon Musk se reunieron con Corfo,
Cancilleria y Mineria. “Se plantea interés por
conocer los planes de desarrollo de Corfoenla
industria del mineral blanco e [+D", dice uno
de los resiimenes del encuentro.

Tesla produjo 1.369.611 vehiculos en 2022 y
facturd US$ 81 mil millones. La empresa dice
que depende delsuministro continuo de bate-
rias de iones de litio y cita a dos grandes pro-
veedores: Panasonicy la china CATL. Precisa-
mente esta tltima fue otradelas que vinoa Chi-
le en marzo: ejecutivos de Contemporary
Amperex Technology Co. Limited (CATL), que
tiene el 37% del mercado global, se reunieron
con los ministros de Economia vy Mineria.

Antes vinieron varias otras. Por ejemplo, la
tecnoldgica basada en California, Lilac Sotu-
tions, visitd a Corfo para promover su tecno-
logia de extraccion directa delitio. Lilac parti-
cipd enla licitacion de 2022, pero no cumplio
los requisitos de postulacion.

También pasé por la Corfo empresas alema-
nas, como ACI Systems GmbH. Materia: “Fac-
tibilidad de construir una planta para proce-
sar carbonato de litio en contratos de Corfo”.

Y muchas chinas. Ejecutivos de Tsingshan
Holding, socia de Eramet en Argentina, el oc-
tavo mayor productor de baterfas delitio de Chi-
na, llegd a Invest Chile el afio pasado.

Elmapadellitio chileno se estaredibujando.
Al rompecabezas aun le faltan piezas.@



