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CODELCO INTERNACIONALIZA VENTA DE JAULAS DE COBRE
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Codelco internacionaliza venta de jaulas de cobre

Carolina Pizarro

Noruegay Corea. Esos son los
nuevos mercados que Codel-
€O quiere conquistar para co-
mercializar sus jaulas de cobre
este 2013. La estatal, a través
de su filial EcoSea, consorcio
tecnolégico integrado por
ICA, las universidades de
Concepciény Catélica de Val-
paraiso, Sitecna y Fundacién
Chile, obtuvo en febrero la
aprobacion de la Sintef, insti-
tuto de investigacion noruega
que certifico los sistemas de
jaulas de cobre para salmones.
Con este paso, explica el ge-
rente general de EcoSea, Ro-
drigo Sanchez, podran co-
menzar conversaciones for-
males con las salmoneras de
ese pais.

Laempresa, que tiene 68 jau-
las en Chile y cuyas ventas
anuales llegan alos US$ 6 mi-
llones, arrienda sistemas de
cultivo que incluyen plata-
formas o pasillos de acero,
sistemas auxiliares de flota-
ciény mallas mecdnicas con-
feccionadas con alambres de
aleacién de cobre.

La internacionalizacion de la
firma parti6 en 2012, poten-
ciada por los problemas de
sobreproduccion y caida de
precios que registrd la indus-
trialocal. Sus primeros desti-
nos fueron Canadd y Escocia,
ademds de Australia, donde
logré colocar una de sus ins-
talaciones para la cosecha del
seriola, nuevo tipo de salmon
de la familia del dorado.

En Noruega, principal pro-
ductor de salmones en el
mundo, tendrd que imple-
mentar jaulas circulares, dise-
fiadas especialmente para ese
mercado. Las estructuras que
esperan comercializar en el
pais ndrdico tienen 40 me-
tros de didmetro y una capa-
cidad de 21 mil metros cibi-
cos, distintas a las de Chile,
donde se requieren jaulas rec-
tangulares de 30x30 y de
13.500 metros cuibicos.

En Corea, la exigencia es me-
nor. “Las barreras son mds
bien culturales e idiomadticas,
pero Chile, al ser el numero
dos del mundo en la produc-
cién de salmones, tiene una
muy buena base”, dice San-
chez. Lameta de EcoSea tam-

bién es reconquistar el merca-
do chileno, luego de la recupe-
racion del precio y las mejores
expectativas de la indutria. E1
problema es que el valor de las
jaulas es mayor que la estruc-
tura convencional, que usa
como material base el nylon, y
va de US$ 4 mil a US$ 6 mil
mensuales. Una de las cosas
que puede mejorar los pre-
cios, explica Sénchez, es cerrar
contratos a mds largo plazo.
Hasta ahora, los compromisos
adquiridos son a 5 afios, pero
quieren extenderlos a 8.

Sus primeros clientes fueron
Friosur, Camanchaca y Ventis-
quero y ahora quieren cen-
trarse en las mds grandes
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Rodrigo Sanchez,

como Marine Harvest y  gerente general EcoSea.
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