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4.11 VALOR EN LOS 
TERRITORIOS
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La Estrategia para el Desarrollo del Territorio con Valor Social es el lineamiento corporativo para 

que cada división responda a las necesidades de quienes habitan en sus zonas aledañas, con un 

enfoque integrado que asegure cumplir nuestros objetivos de sustentabilidad y las expectativas 

de la comunidad sobre nuestro desempeño social. 

La estrategia proporciona a cada división, una pauta para alinear las iniciativas de inversión 

comunitaria con los objetivos de sustentabilidad de nuestra Corporación, integrando las 

expectativas de la comunidad con nuestro desempeño social y capturando las oportunidades 

de colaboración que permitan potenciar nuestra visión de desarrollo sustentable. Incluir actores 

locales en la cadena de valor de nuestro negocio es una prioridad de nuestra gestión y el pilar 

para construir relaciones de mutuo beneficio con nuestras comunidades vecinas.

MACROMETA: 
Aumentar en 60% los bienes y servicios suministrados por 
proveedores locales y el despliegue de una nueva estrategia  
de desarrollo del territorio con valor social. 

ACCIÓN  
ESTRATÉGICA 12

ACCIÓN  
ESTRATÉGICA 13

ACCIÓN  
ESTRATÉGICA 14

Programa de atracción 
y desarrollo de 
proveedores locales

Plataforma de abastecimiento 
para proveedores locales

Desarrollo de una nueva 
estrategia territorial 
con valor social

4.11.1 HITO PRINCIPAL
SALTO EN LAS COMPRAS LOCALES
A través de la implementación del programa de desarrollo de proveedores locales, Juntos 

Emprendemos de Local, Codelco apoya a pequeñas y medianas empresas a preparar su 

participación en licitaciones de la empresa. Además, en 2022 la compañía adaptó su proceso de 

compra, simplificando los trámites de contratación para proveedores locales. Actualmente el 

programa beneficia a 60 pequeñas y medianas empresas de las áreas de influencia.

A diciembre de 2022 se registraron compras por US$ 248 millones a proveedores locales de 

micro, pequeñas y medianas empresas (MiPymes), lo que representa 2,7% del total de compras 

corporativas, mientras que nuestra meta a 2030 es alcanzar 3,4%.  Junto con ello, 574 

proveedores locales MiPymes quedaron inscritos en la Red Negocios, portal de la Cámara de 

Comercio de Santiago. Estas cifras dan cuenta de la mayor compra local MiPyme de la cual 

Codelco tenga registro en su historia. 

En un trabajo conjunto con las divisiones y los equipos de Abastecimiento se abrieron licitaciones 

para servicios de lavandería, taxis, traslados y mudanzas, gestión de medios de comunicación, 

realización de ferias de Navidad y contratos marco para cubrir servicios básicos. 

También se efectuaron compras por un total de US$ 1.561 millones a 963 empresas locales, 

más allá de su condición de MiPymes.

Compra histórica en Codelco por  
US$ 248 millones a proveedores locales 
de micro, pequeñas y medianas empresas 

(Mipymes) y 574 proveedores locales inscritos 
en la Red de Negocios del portal de la Cámara de 
Comercio de Santiago




